Propuesta Oferta Comercial — IA Machine  
Oferta Comercial
Propuesta
Alineado a la Metodología IA Machine — Propuesta de Oferta Comercial



[bookmark: _heading=h.qosrdhs56huv]Tabla de Contenido
Tabla de Contenido	2
1. Propósito y Alcance de Este Documento	3
2. Notas Editoriales y Convenciones	3
3. Estructura del SOW — Sección por Sección	4
4.1 Dentro del alcance	6
4.2 Fuera del alcance	7
6.1 Requisitos Funcionales a alto nivel	8
6.2 Desarrollo por fases / Milestones	9
7.1 Metodología de estimación	9
7.2 Tabla de estimación por milestone	10
12.1 Arquitectura de la Solución	14
12.2 Stack de Infraestructura	14
4. Cláusulas Contractuales Estándar	16
5. Índice Visual de la Estructura del SOW	16
6. Alineación con la Metodología IA Machine	17
7. Control Documental	18



[bookmark: _heading=h.1hxg0txoqhav]1. Notas Generales

	Convención
	Descripción

	Vigencia de la propuesta
	La propuesta expira 15 días calendario después de su emisión. Pasado ese plazo, si no ha sido firmada, las condiciones deben renegociarse.

	Alcance máximo de 3 meses
	Si la estimación total supera los 3 meses, el doc solo cubre los primeros 3 meses. El alcance restante se documenta como fase posterior y se formaliza en un nuevo Orden de servicio.

	Testing QA Automation
	Todo análisis de estimación debe reflejar que el proceso de testing será mediante QA Automation, no solo pruebas manuales.

	Proyectos sobre plataformas open source
	Si el proyecto se basa en ERPNext/Frappe, Prestashop u otros sistemas de software libre, se debe estimar explícitamente la gestión de actualizaciones del core de la plataforma.





[bookmark: _heading=h.i7866witaro4]2. Estructura de la Oferta Comercial
Se propone que tenga la misma estructura del Documento General del Proyecto, se listan a continuación dichos puntos.

1.- Visión General del Proyecto
2. Problema a Resolver
3.- Objetivo del Proyecto
4.- Alcance del Proyecto
4.1 Dentro del alcance
4.2 Fuera del alcance
4.5 Supuestos
4.4 Riesgos Identificados
5.- Precondiciones
6.- Propuesta de la Solución
6.1 Requisitos Funcionales y No funcionales a alto nivel
 7.- Cronograma a Alto Nivel
7.1 Desarrollo por fases / Estimación de Entregables por Milestone
8.- Enfoque Metodológico
9.- Arquitectura Técnica Propuesta
Stack tecnológico y arquitectura de la solución
10.1 Arquitectura de la Solución
10.2 Stack de Infraestructura
12.- Precio y Condiciones de Pago
Valor total del proyecto y esquema de facturación
Contenido que debe incluir:
Precio total del proyecto (excluyendo impuestos aplicables).
Esquema de pagos: cuotas, montos y fechas/condiciones de facturación de cada cuota.
Aclaración sobre IVA o impuestos aplicables.
Mensualidades de mantenimiento y soporte post-entrega (si aplica): monto, inicio, qué incluye y qué no incluye.
Condición de pago: plazo máximo de pago tras recepción de factura (estándar: 30 días).
Condición de terminación anticipada: si el cliente termina el contrato antes del plazo, el total del valor de desarrollo debe completarse.

	Qué incluyen / no incluyen las mensualidades
INCLUYEN: infraestructura tecnológica completa, actualizaciones y mantenimientos de seguridad del sistema, soporte técnico prioritario (hasta N horas mensuales).  NO INCLUYEN: desarrollo de nuevas características, solicitudes de cambio, integraciones con nuevos sistemas. Estos se formalizarán en acuerdos adicionales.
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